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政府政策 

市政府办公室关于促进融资担保行业健康发展的实施意见 
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“十三五”市区农贸市场改造提升扶持政策出台 

 

协会动态 
 

市场协会积极推动会员单位转型升级 
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无锡市场协会建材家居市场交流会  在金泰国际装饰城召开 
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市场协会农贸市场分会赴扬州农贸市场考察学习 
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会员之窗

 

丹麦拜瑟克伦城市政府一行 7 人来天鹏进行考察 

•

 

新安感知市场获省级人民调解委员会规范化建设示范点称号 
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无锡新米市开展首届 “爱粮节粮惠民节” 

 

让利顾客   善待员工 

——无锡伟达五金公司淡季不淡之探析 
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市场论坛
 

省打击侵权假冒工作督查组来无锡督查工作 

编者按：俗话说：时移势易，臻技精艺，中国经济已今非昔比。中国百姓消费水涨船高。

中国流通业业态百舸争流，中国的市场，走出去又别开生面。这些内外环境的迭代进化势必要
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求中国商品交易市场转型升级。无锡市场协会在本通讯开辟市场论坛专栏，诚邀有识之士参与

共同研讨。在实体和虚拟两个空间里融汇贯通。要在市场，商场化，服务化，品牌化，商圈化，

电商化和国际化等方面探讨因地制宜，因企而制宜之论述，探索转型升级改造之路，探索管理

营销造市之势。欢迎大家勇跃参与。 

 

浅议专业市场招商攻略 

无锡汇智市场发展研究所  杨四方 

 

第一部分：综合型专业市场招商主要存在问题 

一、招商难究竟难在哪里？ 

二、招揽什么样的商家进场进店？ 
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具体地讲，要回答好这个问题，应当回问项目本身的 5 个基本定位：
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三、如何定租金才恰当？ 

四、如何制定能让市场接受的租金政策？ 
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五、招商租约中的三大痼疾？ 

目前综合型专业市场购物中心的招商租约，在开发商方面主要

存在着 3 方面的问题： 

1、 主观上有意地利用信息不对称，在租约某些条文中做文章。 
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2、陈旧的思维定势，导致租约的内容简单笼统、残缺不全。 

  3、开发商对承租商，普遍重视合同的制约功能，忽视合同的激励、引导功能，只强调

“必须做什么，不能做什么”，缺乏“鼓励做什么，奖励做什么”。 

六、如何立约，才能发挥出合同的激励功能呢？ 
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《第二部分：综合型专业市场招商的 3 个特点》在本通讯下期续接 

 

专家视点 
 

实体店如何拥抱互联网实现转型 

——从宜家经营模式说起 

施永德 



18 
 



19 
 

 



20 
 

生活百科
 

进入冬季 冬季防病暖足为先 


